Colegiul Naţional „Mihai Eminescu”

Topliţa, Harghita

Prof.Vodă Camelia


SUBIECTE PROPUSE OLIMPIADA – DISCIPLINE TEHNOLOGICE 2010 

Profil: Servicii
Specializarea:Tehnician în activităţi economice

Clasa: a XII-a

· Toate subiectele sunt obligatorii. Se acordă 10 puncte din oficiu.

· Timpul efectiv de lucru este de 3 ore.

Subiectul  I                                                                                                          (20 puncte)

1.Alegeţi răspunsul corect:                                                                                          16p
 Un criteriul de selecţie a furnizorilor nu este:

a. ambalajul şi etichetele;

b. cota de piaţă;

c. aspectul exterior al unui produs;

d. puterea cumpărătorilor.

     Puterea cumpărătorilor poate fi dată de:

a. furnizarea de substituenţi;

b. concentrarea puterii de negociere a consumatorilor;

c. identitatea mărcii;

d. preţurile practicate.

Autofinanţarea reprezintă:

a) Relaţiile contractuale ale întreprinderii cu terţii sau cu statul;

b) Partea din creditul primit care trebuie rambursat;

c) Ceea ce rămâne întreprinderii după ce au fost remuneraţii: personalul, statul, creditorii şi acţionarii;

d) Preţul creditului;

e) Valoarea la care trebuie răscumpărată la scadentă obligaţiunea.

    În aprecierea concurenţei, este o greşeală frecventă:

a) Definirea cu certitudine a obiectivelor;

b) Ignorarea concurenţei;

c) Organizarea timpului partenerilor de discuţie;

d) Toate acestea la un loc; 

2. Asociază cifrele din coloana A cu literele din coloana B, în cazul în care există o corelaţie între noţiunile din prima şi definiţiile din a doua:                                                          4 p
	A
	B

	1.Planul de negociere
	a.specificaţii tehnice, prospecte, standarde, norme de calitate

	2.Dosarul tehnic
	b.indicatori de marketing,analiza SWOT, produse ce vor fi lansate

	3.Fişa comercială
	c.condiţiile comerciale în raport cu concurenţa, analiza conjuncturii pieţei, nivelurile de preţ, clauze contractuale

	4.Dosarul concurenţei
	d.scopul, obiectivele minime, obiectivele maxime, variante de oferte, argumente, contraargumente.


Subiectul II                                                                                                   (30 puncte)

1.Transcrieţi pe foaia de examen cifra corespunzătoare fiecărui enunţ şi notaţi în dreptul ei litera A, dacă apreciaţi că enunţul este adevărat sau litera F, dacă apreciaţi că enunţul este fals.

a.Motivând că mandatul său este limitat, negociatorul urmăreşte să reducă pretenţiile partenerului de negociere.

b.Tratativele pot fi programate cu o oră înainte de terminarea programului instituţiei.
c.Dacă însumaţi capitalurile proprii şi datoriile pe termen lung obţineţi capitalurile permanente ale agentului economic, denumite şi surse de finanţare permanente.

d.Rezultatul reportat reprezintă profit nerepartizat sau pierdere rămasă neacoperită din exerciţii financiare precedente.

e.Premiile se folosesc pentru a recunoaşte şi încuraja munca angajaţilor.                10p
2.Comentaţi în 5 propoziţii afirmaţia: „Ceea ce spunem contează mai puţin decât felul în care spunem”.                                                                                                                       10p

3.Obiectivele urmărite de întreprindere.                                                                        10p
Subiectul III                                                                                                 (40 puncte)

1. În oraşul „X” funcţionează mai multe firme care au ca obiect de activitate comercializarea produselor electronice. Veniturile locuitorilor sunt mari, cererea este în creştere. Firma „A” este amplasată în centrul comercial al oraşului, preţul produselor este mare, personalul a fost schimbat de mai multe ori în ultimul an, conducerea firmei a fost instruită în străinătate, dispune de resurse financiare mari, asigură transport la domiciliu, instalare şi service gratuite timp de un an. Firma „B” se află în zona depozitelor de la marginea oraşului, practică preţuri mici, produsele provin de la firme puţin cunoscute pe piaţă. Magazinul se află în interiorul depozitului, conducerea fiind asigurată de patron, care este un fost electrician. În ultimul an, firma a înregistrat o scădere a vânzărilor. Cifra de afaceri a firmei „A” a fost de 90 milioane de RON, iar a firmei „B” de 30 mil de RON.

Se cere:

a. Identificaţi elementele componente ale analizei SWOT.

b. Enumeraţi trei puncte tari ale firmei „A”.

c. Identificaţi punctele slabe ale firmei „B”.

d. Precizaţi care ar putea fi soluţiile pentru atenuarea sau îndepărtarea punctelor slabe ale firmei „B”. Identificaţi două soluţii.
e. Scrieţi formula cotei de piaţă şi calculaţi cotele de piaţă absolută şi relativă ale celor două firme, cunoscând ca firma „A” este lider de piaţă, firma „B” se află pe locul doi, iar vânzările totale sunt de 300mil.RON.                                                                                                    20p
2. S.C. Alfa emite la data de 01.01.n 1000 obligaţiuni, cu o dobândă de 11%, valoarea nominală 22 lei, durata de rambursare 5 ani.


Se cere determinarea dobânzii anuale şi totale, rata anuală şi totală, anuitatea anuală şi totală a împrumutului (formule+explicaţii).                                                                                              
                                                                                   10p
 3. Entitatea „Gama” SA prezintă la sfârşitul exerciţiului n următoarele date: venituri totale 60.000 lei, din care 55.000 lei sunt aferente cifrei de afaceri; cheltuieli totale 40.000 lei, din care cheltuieli cu sponsorizarea 2.000lei.

Se cere: 

· Determinaţi cheltuielile cu sponsorizările care pot fi admise;

· Stabiliţi suma pe care o va vărsa societatea la închiderea perioadei cu titlu de impozit.

10p
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